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PROGRAMMA SVOLTO 

Docente Bueti Francesca 

Materia: Economia aziendale 

Classe: 1^R 

a. s.: 2017/2018 

 

N. 

mod. 
Titolo del modulo Argomenti e attività svolte 

1 SISTEMA AZIENDA: 

ELEMENTI, SOGGETTI 

E TIPOLOGIE 

L'azienda come sistema, i suoi elementi, le varie 

categorie di aziende, i soggetti che operano nelle 

imprese. 

I calcoli percentuali diretti e inversi 

I calcoli sopra cento e sotto cento 

Gli studenti sono stati preparati per : 

Riconoscere gli elementi costitutivi del 

“sistema”azienda; 

distinguere le varie categorie di aziende e i diversi tipi 

di imprese; 

individuare il soggetto economico e il soggetto 

giuridico; 

risolvere problemi economico-aziendali con gli 

strumenti di calcolo percentuale.  

2 LOCALIZZAZIONE E 

GESTIONE 

DELL’AZIENDA 

I problemi della localizzazione dell'impresa, la 

localizzazione aziendale, le modifiche alla 

localizzazione, i distretti industriali, le reti d'imprese. 

La gestione delle imprese, le operazioni di gestione, i 

finanziamenti aziendali. 

Gli studenti sono stati preparati per: 

Stabilire l’importanza dei fattori che incidono sulla 

localizzazione dell’azienda e sulle sue modifiche nel 

corso del tempo; 

riconoscere le diverse categorie di operazioni che 

formano la gestione aziendale; 

distinguere le categorie di finanziamenti aziendali e 

descriverne le principali caratteristiche, 

determinare il grado di capitalizzazione di un’impresa. 
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3 LO SCAMBIO 

ECONOMICO 

Il contratto di vendita: la stipulazione del contratto, gli 

elementi, le clausole che riguardano l'imballaggio, la 

consegna della merce, il pagamento. 

La documentazione delle vendite: il DDT , la fattura 

immediata e differita, l'IVA, gli sconti condizionati e 

incondizionati, i costi accessori di vendita. 

Tutti i moduli sono stati corredati da esercitazioni 

pratiche svolte in classe o assegnate come compito a 

casa e corrette in classe. Gli alunni hanno potuto 

utilizzare modulistica e approfondimenti forniti 

dall'insegnante in maniera digitale 

Gli studenti sono stati preparati per: 

.Individuare gli elementi e le principali attività che 

caratterizzano la funzione commerciale. 

Riconoscere e individuare le fasi della compilazione 

dei documenti della compravendita e degli strumenti 

di pagamento. 

               

                  

                  

               

               

 

Palazzolo sull’Oglio, 05/06/2020 

Gli Alunni: 

        Prof.ssa Bueti Francesca  


